dte et Pozvanka na kurz

JAK MABYT

Nazev: Efektivni vyjednavani pro uspésny (nakupni) kontrakt
Termin: 13.-14.4.2026 - 08:00 - 15:30
Rozsah: 2 dny, 16 hodin Forma: Prezencni

Cena: 9 559 K¢ v¢. 21% DPH

Techniky, taktiky a psychologie vyjedndvani v praxi.

I Obsah

Zaklady psychologie a typologie partnerl pfi vyjednavani.
Strategie a taktiky pro dosazeni vyhodné dohody.
Prakticky nacvik vyjedndvani v modelovych situacich.

Analyza a zpétna vazba k jednotlivym pristupdm.
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Uplatnéni vyjednavacich dovednosti v obchodé, ndkupu, prodeji i kazdodennich situacich.

Kurz vas provede kli¢ovymi principy vyjednavani - od psychologie a typologie partner(, pres strategie a taktiky, az po
prakticky nacvik reédlnych situaci. Diky zpétné vazbé si osvojite rlzné pristupy, naucite se hledat vyhodna reseni a zvysite
svou jistotu pfi uzavirani smluv, kontraktl i béznych dohod.

Kurz je uré¢en véem, kdo potrebuji Gspésné komunikovat a vyjednavat - od nakupcich a prodejcd az po manazery i
kazdodenni Zivotni situace.

I Poznamka:

V cené jsou zahrnuty ucebni a pracovni texty a malé obcerstveni.
Na zaveér kurzu obdrzi Gcastnici osvédcéeni o Ucasti.
AKCI PRO VAS PRIPRAVIME | NA KLi€ DLE VASICH POZADAVKU.

NABIZiME TAKE MOZNOST SKOLENI V ANLICKEM JAZYCE.

Techniky, taktiky a psychologie vyjedndvani v praxi.

Organizator: DTO CZ, s.r.0., Maridnské ndmésti 480/5, 709 00 Ostrava



